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Krijg	jij	energie	van	het	leggen	van	nieuwe	contacten	en	het	openen	van	deuren	bij	potentiële	klanten?	Heb	je	een
eerste	commerciële	ervaring	binnen	een	B2B-omgeving	en	wil	je	je	verder	ontwikkelen	in	de	wereld	van
industriële	verpakkingen?	Dan	krijg	je	bij	Igepa	Belux	de	kans	om	je	commerciële	talent	verder	uit	te	bouwen	en
mee	te	groeien	binnen	een	veelzijdige	en	toekomstgerichte	productgroep.

Over	Igepa	Belux

Igepa	Belux	is	een	ambitieuze	totaalleverancier	met	250	medewerkers.	Vanuit	onze	hoofdzetel	in	Aalter	bedienen
we	klanten	in	België	en	Luxemburg	met	een	scherp	oog	voor	kwaliteit,	service	en	innovatie.	
We	zijn	actief	in	o.a.	Packaging,	Visual	Communication,	Paper	&	Office	en	zetten	maximaal	in	op	klantgerichte
oplossingen	ondersteund	door	een	sterke	logistieke	structuur.

Jouw	verantwoordelijkheden

Je	onderhoudt	sterke	relaties	met	bestaande	klanten	en	bouwt	actief	nieuwe	opportuniteiten	uit.

Je	adviseert	klanten	strategisch	rond	verpakkingsoplossingen,	met	aandacht	voor	duurzaamheid,	recyclability
en	markttrends.

Je	signaleert	marktbewegingen	en	speelt	daarop	in	met	doordachte	commerciële	initiatieven.

Je	volgt	leads,	offertes	en	commerciële	opportuniteiten	zorgvuldig	en	proactief	op.

Je	werkt	nauw	samen	met	de	binnendienst	en	onze	interne	productspecialisten.

Je	participeert	actief	in	salesmeetings	en	denkt	mee	over	toekomstige	groei.

Wat	wordt	er	van	jou	verwacht?
Je	bezit:

Minstens	een	bachelordiploma	of	gelijkwaardig	niveau.

Een	eerste	ervaring	in	een	commerciële	functie,	bij	voorkeur	binnen	een	B2B-context.

Een	sterke	commerciële	drive	en	de	ambitie	om	nieuwe	klanten	binnen	te	halen.

Een	echte	huntingmentaliteit:	je	neemt	graag	zelf	initiatief	en	wacht	niet	tot	opportuniteiten	zich	vanzelf
aandienen.

Een	ondernemende,	resultaatgerichte	en	initiatiefrijke	mindset.

Een	uitgesproken	interesse	in	packaging	en	de	motivatie	om	je	hierin	verder	te	verdiepen.

Goede	communicatieve	vaardigheden	en	het	vermogen	om	gericht	te	luisteren	en	vragen	te	stellen.

Een	zelfstandige	en	gestructureerde	manier	van	werken.

Vlotte	kennis	van	Nederlands	+	professionele	beheersing	van	Engels.



Wat	bieden	wij	jou	aan?
Een	competitief	salaris	met	extralegale	voordelen	(o.a.	bedrijfswagen,	gsm,	maaltijdcheques,	verzekeringen,
...)

Moderne	werktools	en	een	state-of-the-art	werkomgeving.

Autonomie,	flexibiliteit	en	een	mensgerichte	bedrijfscultuur.

Groeikansen,	opleidingen	en	producttrainingen	zodat	je	een	echte	specialist	wordt

De	kans	om	impact	te	maken	in	een	snelgroeiende	markt	die	volop	inzet	op	duurzaamheid	en	innovatie.

Klaar	om	nieuwe	deuren	te	openen?

Ben	jij	een	gebeten	verkoper	die	voldoening	haalt	uit	prospectie	en	het	winnen	van	nieuwe	klanten?	Wil	je	jouw
B2B-saleservaring	verder	uitbouwen	en	je	verdiepen	in	de	veelzijdige	wereld	van	packaging?

Stuur	ons	jouw	CV	naar	Greet	Cornelis	()	en	we	leren	je	graag	kennen.

http://www.igepa.be

http://www.igepa.be/

